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Liechtensteinisches Landesgesetzblatt
Jahrgang 2001 Nr.171  ausgegeben am 16. November 2001

Gesetz
vom 13. September 2001

iiber die Abinderung des Allgemeinen
deutschen Handelsgesetzbuches

Dem nachstehenden vom Landtag gefassten Beschluss erteile Ich
Meine Zustimmung:

I.

Das Allgemeine deutsche Handelsgesetzbuch vom 16. Mirz 1861, in
Kraft gesetzt durch das Gesetz vom 16. September 1865 betreffend die
Einfithrung des Allgemeinen deutschen Handelsgesetzbuches im Fiirsten-
tum Liechtenstein, LGBI. 1865 Nr. 10, und publiziert mit Kundmachung
vom 21. Oktober 1997, LGBI. 1997 Nr. 193, wird wie folgt abgedndert:

Art. 85
Nicht amtlich bestellte Mcikler

1) Auf nicht amtlich bestellte Makler, welche den Auftrag erhalten,
gegen eine Vergiitung Gelegenheit zum Abschlusse eines Vertrages nach-
zuweisen oder den Abschluss eines Vertrages zu vermitteln, sind die
vorstehenden Bestimmungen tber die Handelsmikler sinngemiss an-
wendbar.

2) Die Bestimmungen von Art. 69 Ziff. 1 bis 4 und 6 Satz 2 sowie
Art. 71 Abs. 2 und Art. 75 sind unbeschadet der allgemeinen Bestim-
mungen iber die Rechnungslegung nicht anwendbar. Art. 70, 71 Abs. 1,
Art. 72 bis 74 sowie Art. 76 bis 80 sind nur auf gewerbsmaissig titige
Mikler anwendbar.



3) Die Fihrung des Tagebuches gemiss Art. 71 kann auch in digitaler
Form erfolgen.

4) Soweit dem Mikler im Vertrage fir Aufwendungen Ersatz zugesi-
chert ist, kann er diesen in Abweichung von Art. 82 Abs. 2 auch dann
verlangen, wenn das Geschift nicht zustandekommt.

5) Ist der Mikler in einer Weise, die dem Vertrage widerspricht, fiir
den anderen titig gewesen, oder hat er sich in einem Falle, wo es gegen
Treu und Glauben geht, auch von diesem Lohn versprechen lassen, so
kann er von seinem Auftraggeber weder Lohn noch Ersatz fiir Aufwen-
dungen beanspruchen.

Art. 86
Besondere Bestimmungen fiir Versicherungsmiifkler

Versicherungsmikler haben gegentiber Personen, die sich um einen
Versicherungs- oder Riickversicherungsschutz bemiihen, ihre etwalgen
unmittelbaren rechtlichen oder wirtschaftlichen Bindungen an ein Versi-
cherungsunternehmen oder ihre Beteiligungen an solchen Unternehmen
oder umgekehrt, soweit sie eine vollig freie Wahl des Versicherungsun-
ternehmens beeintrichtigen konnten, offenzulegen.

Uberschrift vor Art. 87
8. Titel

Handelsvertreter

Art. 87

Begriff

1) Handelsvertreter (Agent) ist, wer als selbstindiger Gewerbetrei-
bender stindig damit betraut ist, fiir einen anderen Unternehmer (Unter-
nehmer) Geschifte zu vermitteln oder in dessen Namen abzuschliessen.
Selbstindig ist, wer im Wesentlichen frei seine Titigkeit gestalten und
seine Arbeitszeit bestimmen kann.



2) Wer, ohne selbstindig im Sinne des Abs. 1 zu sein, stindig damit
betraut ist, fiir einen Unternehmer Geschifte zu vermitteln oder in dessen
Namen abzuschliessen, gilt als Arbeitnehmer.

3) Der Unternehmer kann auch ein Handelsvertreter sein.

Art. 88
Vertragsurkunde

Jeder Teil kann verlangen, dass der Inhalt des Vertrages sowie spitere
Vereinbarungen zu dem Vertrag in eine von dem anderen Teil unter-
zeichnete Urkunde aufgenommen werden. Dieser Anspruch kann nicht
ausgeschlossen werden.

Art. 89
Pflichten des Handelsvertreters

1) Der Handelsvertreter hat sich um die Vermittlung oder den Ab-
schluss von Geschiften zu bemiihen; er hat hierbei das Interesse des
Unternehmers wahrzunehmen.

2) Er hat dem Unternehmer die erforderlichen Nachrichten zu geben,
namentlich ithm von jeder Geschiftsvermittlung und von jedem Geschifts-
abschluss unverziiglich Mitteilung zu machen.

3) Er hat seine Pflichten mit der Sorgfalt eines ordentlichen Kaufmanns
wahrzunehmen und den vom Unternehmer gegebenen angemessenen Wei-
sungen Folge zu leisten.

4) Von Abs. 1 und 2 abweichende Vereinbarungen sind unwirksam.

Art. 90
Pflichten des Unternebmers

1) Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter die zur Ausiibung
seiner Tatigkeit erforderlichen Unterlagen, wie Muster, Zeichnungen,
Preislisten, Werbedrucksachen, Geschiftsbedingungen, zur Verfiigung
zu stellen.



2) Der Unternechmer hat dem Handelsvertreter die erforderlichen
Nachrichten zu geben. Er hat ihm unverziiglich die Annahme oder Ab-
lehnung eines vom Handelsvertreter vermittelten oder ohne Vertre-
tungsmacht abgeschlossenen Geschifts und die Nichtausfithrung eines
von ithm vermittelten oder abgeschlossenen Geschifts mitzuteilen. Er hat
thn unverziiglich zu unterrichten, wenn er Geschifte voraussichtlich nur
in erheblich geringerem Umfange abschliessen kann oder will, als der
Handelsvertreter unter gewohnlichen Umstinden erwarten konnte.

3) Von den Abs. 1 und 2 abweichende Vereinbarungen sind unwirksam.

Art. 91
Delkredereprovision

1) Verpflichtet sich ein Handelsvertreter, fiir die Erfiillung der Ver-
bindlichkeit aus einem Geschift einzustehen, so kann er eine besondere
Vergiitung (Delkredereprovision) beanspruchen; der Anspruch kann im
Voraus nicht ausgeschlossen werden. Die Verpflichtung kann nur fir ein
bestimmtes Geschift oder solche Geschifte mit bestimmten Dritten
tbernommen werden, die der Handelsvertreter vermittelt oder ab-
schliesst. Die Ubernahme bedarf der Schriftform.

2) Der Anspruch auf die Delkredereprovision entsteht mit dem Ab-
schluss des Geschifts.

3) Abs. 1 gilt nicht, wenn der Unternehmer oder der Dritte seine
Niederlassung oder beim Fehlen einer solchen seinen Wohnsitz im Aus-
land hat. Er gilt ferner nicht fiir Geschifte, zu deren Abschluss und
Ausfithrung der Handelsvertreter unbeschrinkt bevollmichtigt ist.

Art. 92
Provisionspflichtige Geschiifte

1) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf Provision fir alle wihrend
des Vertragsverhiltnisses abgeschlossenen Geschifte, die auf seine Tatig-
keit zuriickzufiihren sind oder mit Dritten abgeschlossen werden, die er
als Kunden fiir Geschifte der gleichen Art geworben hat. Ein Anspruch
auf Provision besteht fiir ihn nicht, wenn und soweit die Provision nach
Abs. 3 dem ausgeschiedenen Handelsvertreter zusteht.



2) Ist dem Handelsvertreter ein bestimmter Bezirk oder ein bestimmter
Kundenkreis zugewiesen, so hat er Anspruch auf Provision auch fiir die
Geschifte, die ohne seine Mitwirkung mit Personen seines Bezirkes oder
seines Kundenkreises wihrend des Vertragsverhiltnisses abgeschlossen
sind. Dies gilt nicht, wenn und soweit die Provision nach Abs. 3 dem
ausgeschiedenen Handelsvertreter zusteht.

3) Fur ein Geschift, das erst nach Beendigung des Vertragsverhiltnisses
abgeschlossen ist, hat der Handelsvertreter Anspruch auf Provision nur,
wenn

1. er das Geschift vermittelt hat oder es eingeleitet und so vorbereitet
hat, dass der Abschluss tiberwiegend auf seine Tatigkeit zuriickzu-
fithren ist, und das Geschaft innerhalb einer angemessenen Frist nach
Beendigung des Vertragsverhiltnisses abgeschlossen worden ist; oder

2. vor Beendigung des Vertragsverhiltnisses das Angebot des Dritten
zum Abschluss eines Geschifts, fiir das der Handelsvertreter nach
Abs. 1 Satz 1 oder Abs. 2 Satz 1 Anspruch auf Provision hat, dem
Handelsvertreter oder dem Unternehmer zugegangen ist.

Der Anspruch auf Provision nach Ziff. 1 steht dem nachfolgenden Han-
delsvertreter anteilig zu, wenn wegen besonderer Umstinde eine Teilung
der Provision der Billigkeit entspricht.

4) Neben dem Anspruch auf Provision fiir abgeschlossene Geschifte
hat der Handelsvertreter Anspruch auf Inkassoprovision fiir die von ihm
auftragsgemiss eingezogenen Betrige.

Art. 93
Filligkeit der Provision

1) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf Provision, sobald und so-
weit der Unternehmer das Geschift ausgefithrt hat. Eine abweichende
Vereinbarung kann getroffen werden, jedoch hat der Handelsvertreter
mit der Ausfithrung des Geschifts durch den Unternehmer Anspruch auf
einen angemessenen Vorschuss, der spitestens am letzten Tag des folgen-
den Monats fillig ist. Unabhingig von einer Vereinbarung hat jedoch der
Handelsvertreter Anspruch auf Provision, sobald und soweit der Dritte
das Geschift ausgefiihrt hat.

2) Steht fest, dass der Dritte nicht leistet, so entfallt der Anspruch auf
Provision. Bereits empfangene Betrige sind zurtickzugewihren.



3) Der Handelsvertreter hat auch dann einen Anspruch auf Provision,
wenn feststeht, dass der Unternehmer das Geschift ganz oder teilweise
nicht oder nicht so ausfithrt, wie es abgeschlossen worden ist. Der An-
spruch entfillt im Falle der Nichtausfiihrung, wenn und soweit diese auf
Umstinden beruht, die vom Unternehmer nicht zu vertreten sind.

4) Der Anspruch auf Provision wird am letzten Tag des Monats fillig,
in dem nach Art. 95 Abs. 1 tiber den Anspruch abzurechnen ist.

5) Von Abs. 2 Satz 1, Abs. 3 und 4 abweichende, fiir den Handelsver-
treter nachteilige Vereinbarungen sind unwirksam.

Art. 94
Hébe der Provision

1) Ist die Hohe der Provision nicht bestimmt, so ist der tbliche Satz
als vereinbart anzusehen.

2) Die Provision ist von dem Entgelt zu berechnen, das der Dritte
oder der Unternehmer zu leisten hat. Nachlisse bei Barzahlung sind
nicht abzuziehen; dasselbe gilt fiir Nebenkosten, namentlich fiir Fracht,
Verpackung, Zoll, Steuern, es sei denn, dass die Nebenkosten dem Dritten
besonders in Rechnung gestellt sind. Die Mehrwertsteuer, die lediglich
aufgrund der steuerrechtlichen Vorschriften in der Rechnung gesondert
ausgewiesen ist, gilt nicht als besonders in Rechnung gestellt.

3) Bei Gebrauchstiberlassungs- und Nutzungsvertrigen von bestimmter
Dauer ist die Provision vom Entgelt fiir die Vertragsdauer zu berechnen.
Bei unbestimmter Dauer ist die Provision vom Entgelt bis zu dem Zeit-
punkt zu berechnen, zu dem erstmals von dem Dritten gekiindigt werden
kann; der Handelsvertreter hat Anspruch auf weitere entsprechend be-
rechnete Provisionen, wenn der Vertrag fortbesteht.

Art. 95
Abrechnung iiber die Provision

1) Der Unternehmer hat tiber die Provision, auf die der Handelsver-
treter Anspruch hat, monatlich abzurechnen; der Abrechnungszeitraum
kann auf hochstens drei Monate erstreckt werden. Die Abrechnung hat
unverziiglich, spitestens bis zum Ende des nichsten Monats, zu erfolgen.

2) Der Handelsvertreter kann bei der Abrechnung einen Buchauszug
tiber alle Geschifte verlangen, fiir die ihm nach Art. 92 Provision gebihrt.



3) Der Handelsvertreter kann ausserdem Mitteilung tiber alle Umstinde
verlangen, die fiir den Provisionsanspruch, seine Filligkeit und seine Be-
rechnung wesentlich sind.

4) Wird der Buchauszug verweigert oder bestehen begriindete Zweifel
an der Richtigkeit oder Vollstindigkeit der Abrechnung oder des Buch-
auszuges, so kann der Handelsvertreter verlangen, dass nach Wahl des
Unternehmers entweder ihm oder einem von ihm zu bestimmenden
Wirtschaftspriifer oder vereidigten Buchsachverstindigen Einsicht in die
Geschiftsbticher oder die sonstigen Urkunden so weit gewahrt wird, wie
dies zur Feststellung der Richtigkeit oder Vollstindigkeit der Abrech-
nung oder des Buchauszuges erforderlich ist.

5) Diese Rechte des Handelsvertreters konnen nicht ausgeschlossen
oder beschrinkt werden.

Art. 96
Ersatz von Aufwendungen

Der Handelsvertreter kann den Ersatz seiner im regelmissigen Ge-
schiftsbetrieb entstandenen Aufwendungen nur verlangen, wenn dies han-

delsiiblich ist.

Art. 97
Verjihrung der Anspriiche

Die Anspriiche aus dem Vertragsverhiltnis verjahren in fiinf Jahren,
beginnend mit dem Schluss des Jahres, in dem sie fillig geworden sind.

Art. 98
Retentionsrecht

1) Der Handelsvertreter kann nicht im Voraus auf gesetzliche Reten-
tionsrechte verzichten.

2) Nach Beendigung des Vertragsverhiltnisses hat der Handelsvertre-
ter ein nach allgemeinen Vorschriften bestehendes Retentionsrecht an
thm zur Verfiigung gestellten Unterlagen (Art. 90 Abs. 1) nur wegen
seiner filligen Anspriiche auf Provision und Ersatz von Aufwendungen.



Art. 99
Kiindigung des Vertrages

1) Ist das Vertragsverhiltnis auf unbestimmte Zeit eingegangen, so kann
es im ersten ]ahr der Vertragsdauer mit einer Frist von einem Monat, im
zweiten Jahr mit einer Frist von zwei Monaten und ab dem dritten Jahr mit
einer Frist von drei Monaten gekiindigt werden. Die Kiindigung ist nur
auf das Ende eines Kalendermonats zulissig, sofern keine abweichende
Vereinbarung getroffen ist.

2) Die Kundigungsfristen nach Abs. 1 konnen durch Vereinbarung
verlingert werden; die Frist darf fiir den Unternehmer nicht kiirzer sein
als fir den Handelsvertreter. Bei Vereinbarung einer kiirzeren Frist fur
den Unternehmer gilt die fiir den Handelsvertreter vereinbarte Frist.

3) Ein fir eine bestimmte Zeit eingegangenes Vertragsverhiltnis, das
nach Ablauf der vereinbarten Laufzeit von beiden Teilen fortgesetzt
wird, gilt als auf unbestimmte Zeit verlingert. Fiir die Bestimmung der
Kindigungsfristen nach Abs. 1 ist die Gesamtdauer des Vertragsverhalt-
nisses massgeblich.

Art. 100
Fristlose Kiindigung

1) Das Vertragsverhiltnis kann von jedem Teil aus wichtigem Grund
ohne Einhaltung einer Kiindigungsfrist gekiindigt werden.

2) Wird die Kindigung durch ein Verhalten veranlasst, das der andere
Teil zu vertreten hat, so ist dieser zum Ersatz des durch die Aufhebung
des Verhiltnisses entstehenden Schadens verpflichtet.

Art. 101
Ausgleichsanspruch

1) Der Handelsvertreter kann von dem Unternehmer nach Beendi-
gung des Vertragsverhiltnisses einen angemessenen Ausgleich verlangen,
wenn:

1. der Unternehmer aus der Geschiftsverbindung mit neuen Kunden,
die der Handelsvertreter geworben hat, auch nach Beendigung des
Vertragsverhiltnisses erhebliche Vorteile hat;



2. der Handelsvertreter infolge der Beendigung des Vertragsverhaltnisses
Anspriiche auf Provision verliert, die es bei Fortsetzung desselben aus
bereits abgeschlossenen oder kiinftig zustande kommenden Geschiften
mit den von ihm geworbenen Kunden hitte; und

3. die Zahlung eines Ausgleichs unter Beriicksichtigung aller Umstinde
der Billigkeit entspricht.

Der Werbung eines neuen Kunden steht es gleich, wenn der Handelsver-
treter die Geschiftsverbindung mit einem neuen Kunden so wesentlich
erweitert hat, dass dies wirtschaftlich der Werbung eines neuen Kunden
entspricht.

2) Der Ausgleich betrigt hochstens eine nach dem Durchschnitt der
letzten funf Jahre der Titigkeit des Handelsvertreters berechnete Jahres-
provision oder sonstige Jahresverglitung; bei kiirzerer Dauer des Ver-
tragsverhaltnisses ist der Durchschnitt wihrend der Dauer der Titigkeit
massgebend.

3) Der Anspruch besteht nicht, wenn:

1. der Handelsvertreter das Vertragsverhiltnis gekiindigt hat, es sei denn,
dass ein Verhalten des Unternehmers hierzu begriindeten Anlass gege-
ben hat oder dem Handelsvertreter eine Fortsetzung seiner Tatigkeit
wegen seines Alters oder wegen Krankheit nicht zugemutet werden
kann; oder

2. der Unternehmer das Vertragsverhiltnis gekiindigt hat und fir die
Kiindigung ein wichtiger Grund wegen schuldhaften Verhaltens des
Handelsvertreters vorlag; oder

3. aufgrund einer Vereinbarung zwischen dem Unternehmer und dem
Handelsvertreter ein Dritter anstelle des Handelsvertreters in das Ver-
tragsverhaltnis eintritt; die Vereinbarung kann nicht vor Beendigung
des Vertragsverhaltnisses getroffen werden.

4) Der Anspruch kann im Voraus nicht ausgeschlossen werden. Er ist
innerhalb eines Jahres nach Beendigung des Vertragsverhiltnisses geltend
zu machen.

5) Abs. 1, 3 und 4 gelten fir Versicherungsvertreter mit der Massgabe,
dass an die Stelle der Geschiftsverbindung mit neuen Kunden, die der
Handelsvertreter geworben hat, die Vermittlung neuer Versicherungsver-
trige durch den Versicherungsvertreter tritt und der Vermittlung eines
Versicherungsvertrages es gleichsteht, wenn der Versicherungsvertreter
einen bestehenden Versicherungsvertrag so wesentlich erweitert hat, dass
dies wirtschaftlich der Vermittlung eines neuen Versicherungsvertrages
entspricht. Der Ausgleich des Versicherungsvertreters betragt abweichend
von Abs. 2 hochstens drei Jahresprovisionen oder Jahresvergiitungen.
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Art. 102
Geschiifts- und Betriebsgeheimnisse

Der Handelsvertreter darf Geschifts- und Betriebsgeheimnisse, die
thm anvertraut oder als solche durch seine Titigkeit fiir den Unternehmer
bekanntgeworden sind, auch nach Beendigung des Vertragsverhiltnisses
nicht verwerten oder anderen mitteilen.

Art. 103
Konkurrenzverbot

1) Eine Vereinbarung, die den Handelsvertreter nach Beendigung des
Vertragsverhiltnisses in seiner gewerblichen Titigkeit beschrinkt (Kon-
kurrenzverbot), bedarf der Schriftform und der Aushindigung einer vom
Unternehmer unterzeichneten, die vereinbarten Bestimmungen enthalten-
den Urkunde an den Handelsvertreter. Die Abrede kann nur fiir langstens
zwei Jahre von der Beendigung des Vertragsverhaltnisses an getroffen wer-
den; sie darf sich nur auf den dem Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk
oder Kundenkreis und nur auf die Gegenstinde erstrecken, hinsichtlich
deren sich der Handelsvertreter um die Vermittlung oder den Abschluss
von Geschiften fiir den Unternechmer zu bemiihen hat. Der Unternechmer
ist verpflichtet, dem Handelsvertreter fiir die Dauer des Konkurrenzver-
bots eine angemessene Entschidigung zu zahlen.

2) Der Unternehmer kann bis zum Ende des Vertragsverhiltnisses
schriftlich auf das Konkurrenzverbot mit der Wirkung verzichten, dass
er mit dem Ablauf von sechs Monaten seit der Erklirung von der Ver-
pflichtung zur Zahlung der Entschidigung frei wird.

3) Kindigt ein Teil das Vertragsverhiltnis aus wichtigem Grund wegen
schuldhaften Verhaltens des anderen Teils, so kann er sich durch schrift-
liche Erklirung binnen einem Monat nach der Kiindigung vom Konkur-
renzverbot lossagen.

4) Abweichende fiir den Handelsvertreter nachteilige Vereinbarungen
konnen nicht getroffen werden.
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Art. 104
Vollmachten des Handelsvertreters

1) Die Handelsvertretern erteilte Vollmacht zum Abschluss von Ge-
schiften bevollmichtigt sie nicht, abgeschlossene Vertrige zu andern,
insbesondere Zahlungsfristen zu gewihren.

2) Zur Annahme von Zahlungen sind Handelsvertreter nur berech-
tigt, wenn sie dazu bevollmichtigt sind.

3) Ein Handelsvertreter gilt, auch wenn ihm keine Vollmacht zum
Abschluss von Geschiften erteilt ist, als ermichtigt, die Anzeige von
Mingeln einer Ware, die Erkliarung, dass eine Ware zur Verfligung ge-
stellt werde, sowie dhnliche Erklirungen, durch die ein Dritter seine
Rechte aus mangelhafter Leistung geltend macht oder sich vorbehilt,
entgegenzunehmen; er kann die dem Unternehmer zustehenden Rechte

auf Sicherung des Beweises geltend machen. Eine Beschrinkung dieser
Rechte braucht ein Dritter gegen sich nur gelten zu lassen, wenn er sie
kannte oder kennen musste.

Art. 105
Mangel der Vertretungsmacht

1) Hat ein Handelsvertreter, der nur mit der Vermittlung von Ge-
schiften betraut ist, ein Geschift im Namen des Unternehmers abge-
schlossen, und war dem Dritten der Mangel an Vertretungsmacht nicht
bekannt, so gilt das Geschift als von dem Unternehmer genehmigt, wenn
dieser nicht unverziiglich, nachdem er von dem Handelsvertreter oder
dem Dritten iiber Abschluss und wesentlichen Inhalt benachrichtigt
worden ist, dem Dritten gegeniiber das Geschift ablehnt.

2) Das Gleiche gilt, wenn ein Handelsvertreter, der mit dem Abschluss
von Geschiften betraut ist, ein Geschift im Namen des Unternehmers
abgeschlossen hat, zu dessen Abschluss er nicht bevollmichtigt ist.

Art. 106
Versicherungsvertreter

1) Versicherungsvertreter ist, wer als Handelsvertreter damit betraut
ist, Versicherungsvertrige zu vermitteln oder abzuschliessen.
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2) Fir das Vertragsverhiltnis zwischen dem Versicherungsvertreter
und dem Versicherer gelten vorbehaltlich Abs. 3 und 4 die Vorschriften
fir das Vertragsverhiltnis zwischen dem Handelsvertreter und dem Un-
ternechmer.

3) In Abweichung von Art. 91 Abs. 1 Satz 1 hat ein Versicherungsver-
treter Anspruch auf Provision nur fiir Geschifte, die auf seine Tatigkeit
zuriickzufihren sind. Art. 91 Abs. 2 gilt nicht fir Versicherungsvertreter.

4) Der Versicherungsvertreter hat Anspruch auf Provision (Art. 92
Abs. 1), sobald der Versicherungsnehmer die Pramie gezahlt hat, aus der
sich die Provision nach dem Vertragsverhiltnis berechnet.

Art. 107
Mindestarbeitsbedingungen

1) Fir das Vertragsverhiltnis eines Handelsvertreters, der vertraglich
nicht fiir weitere Unternehmer titig werden darf oder dem dies nach Art
und Umfang der von ihm verlangten Titigkeit nicht moglich ist, kann die
Regierung mit Verordnung die untere Grenze der vertraglichen Leistungen
des Unternehmers festsetzen, um die notwendigen sozialen und wirtschaft-
lichen Bediirfnisse dieser Handelsvertreter oder einer bestimmten Gruppe
von ihnen sicherzustellen. Die festgesetzten Leistungen konnen vertrag-
lich nicht ausgeschlossen oder beschrinkt werden.

2) Abs. 1 gilt auch fiir das Vertragsverhiltnis eines Versicherungsver-
treters, der aufgrund eines Vertrages oder mehrerer Vertrige damit be-
traut ist, Geschifte fiir mehrere Versicherer zu vermitteln oder abzu-
schliessen, die zu einem Versicherungskonzern oder zu einer zwischen
thnen bestehenden Organisationsgemeinschaft gehoren, sofern die Be-
endigung des Vertragsverhiltnisses mit einem dieser Versicherer im
Zweifel auch die Beendigung des Vertragsverhiltnisses mit den anderen
Versicherern zur Folge haben wiirde. In diesem Falle kann durch Ver-
ordnung ausserdem bestimmt werden, ob die festgesetzten Leistungen
von allen Versicherern als Gesamtschuldnern oder anteilig oder nur von
einem der Versicherer geschuldet werden und wie der Ausgleich unter
thnen zu erfolgen hat.
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Art. 108
Handelsvertreter im Nebenberuf

1) Auf einen Handelsvertreter im Nebenberuf sind Art. 99 und 101
nicht anzuwenden. Ist das Vertragsverhaltnis auf unbestimmte Zeit ein-
gegangen, so kann es mit einer Frist von einem Monat auf das Ende eines
Kalendermonats gekiindigt werden; wird eine andere Kundigungsfrist
vereinbart, so muss sie fiir beide Teile gleich sein. Der Anspruch auf
einen angemessenen Vorschuss nach Art. 93 Abs. 1 Satz 2 kann ausge-
schlossen werden.

2) Auf Abs. 1 kann sich nur der Unternehmer berufen, der den Han-
delsvertreter ausdriicklich als Handelsvertreter im Nebenberuf mit der
Vermittlung oder dem Abschluss von Geschiften betraut hat.

3) Ob ein Handelsvertreter nur als Handelsvertreter im Nebenberuf
tatig ist, bestimmt sich nach der Verkehrsauffassung.

4) Die Vorschriften der Abs. 1 bis 3 gelten sinngemiss fur Versiche-
rungsvertreter.

Art. 109
Auslindische Handelsvertreter; Schifffabrisvertreter

1) Hat der Handelsvertreter seine Titigkeit fiir den Unternehmer
nach dem Vertrag nicht innerhalb des Gebietes der Vertragsstaaten des
Abkommens tiber den Europiischen Wirtschaftsraum oder der Schweiz
auszuiiben, so kann hinsichtlich der Art. 87 bis 108 etwas anderes verein-
bart werden.

2) Das Gleiche gilt, wenn der Handelsvertreter mit der Vermittlung
oder dem Abschluss von Geschiften betraut wird, die die Befrachtung,
Abfertigung oder Ausriistung von Schiffen oder die Buchung von Passa-
gen auf Schiffen zum Gegenstand haben.

3) Im Ubrigen gelten die Bestimmungen des Gesetzes iiber das inter-
nationale Privatrecht.

Art. 275
Aufgehoben
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II.

Ubergangsbestimmung

1) Bestehende Vertrige sind binnen eines Jahres nach Inkrafttreten an
die Bestimmungen dieses Gesetzes anzupassen.

2) Hangige Verfahren sowie bestehende Vertrige, welche nach dem
Inkrafttreten innert der Frist von Abs. 1 streitanhingig gemacht werden,
sind nach bisherigem Recht zu beurteilen.

III.

Inkrafttreten

Dieses Gesetz tritt am Tage der Kundmachung in Kraft.

gez. Hans-Adam

gez. Otmar Hasler
Furstlicher Regierungschef



